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Des études majeures sur les énergies hydro-électriques mettent en avant 'inefficacité
de la communication sur les projets comme une réelle préoccupation.

Brentford, Grande-Bretagne — le 22 Janvier 2010 — SwordCTSpace, fournisseur mondial de
solutions de gestion collaborative des documents et des processus métiers pour les secteurs de
l'ingénierie et de la construction, a interviewé des représentants de plusieurs entreprises majeures dans
le domaine des énergies hydro-électriques (SNC Lavalin, EDF, ABB, Atkins Ltd., etc.) lors de
I'évenement HYDRO 2009 a Lyon, en France, le 28 Octobre 2009.

Le message principal qui est ressorti de toutes ces interviews a été le suivant: bien que les énergies
hydro-électriques représentent des codts et des durées de projets relativement importants, les experts
prévoient une augmentation incroyable de la demande dans ce domaine, avant tout la source d’énergie
la plus fiable et la plus reconnue en matiére d’énergies renouvelables. Beaucoup de ces experts
insistent sur le fait que le premier défi a relever pour l'industrie des énergies hydro-électriques est
d’améliorer les processus de communication sur les projets, dans le but de réduire les colts et les
délais, rendant ainsi leurs projects plus attractifs auprés des investisseurs.

(Les vidéos de ces interviews sont accessibles sur http://www.youtube.com/swordctspace#p/c/C629CFSFBOB89654. )

« La Communication est la clé du succés pour un projet, » affirme Ulli Wiedenmann, Consultant Senior
chez Bauer Spezialtiefbau.Plusieurs des interviewés ont mis en avant l'utilisation d’outil de gestion des
projets pour aboutir & une plus grande efficacité dans leur communication. Suzanne Leblanc, Vice-
Présidente des Systémes Hydro-électriques et Energétiques chez SNC Lavalin, est persuadée de
limpact positif de tels outils, ajoute : « Nous utilisons des outils de gestion de projets, qui nous
permettent d’accéder a une base de donnée commune. Comme nous avons des partenaires dans
différents pays, nous avions besoin d'un language commun. Cet outil est devenu ce language commun,
ce qui signifie que nous avons un planning en ligne que chacun peut consulter. Il devient deslors plus
facile de partager I'information. »

Les interviews touchent également & des sujets comme I'importance de I'industrie des Energies Hydro-
électriques en matiére de protection environnementale et de gestion des risques.

SwordCTSpace a pris le parti de garder contact avec ce marché et les défis qui en découlent, dans le
but de rester a la pointe de la Gestion de Contenu pour les Projets d'Ingénierie. Les interviews
réalisées par Sword CTSpace sur HYDRO 2009, ainsi que toutes les vidéos a venir sont disponibles

sur sa chaine YouTube : http://www.youtube.com/user/swordctspace
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